
 

 
ENCUESTA A COMERCIALIZADORES- PGAT 

PGAT 
Plan General de Asistencia Técnica   ENTREVISTA A COMERCIALIZADORES  

                                 

Entrevista No.   Fecha  
Día 

 
Mes 

 
Año 

Hora  

Nombre de la persona que realizó la entrevista: 
 

Lugar: 

OBJETIVO 

Conocer las características de los productos y subproductos que se producen en la zona y la posibilidad de comercialización según sus ventajas competitivas. 
La información que se capture a través de este diálogo, es un insumo importante para el diagnóstico del mercado del municipio entregable que será un referente 
para la formulación del Plan General de Asistencia Técnica Municipal. 

PRODUCTO O SUBPRODUCTO  
 

COMERCIALIZADOR 

Nombre y Apellido: Cargo: Dirección 

Teléfono 

1. ¿A quién le vende? Detallista Mayorista Consumidor final Agroindustria 

2. ¿Cuál es el lugar de compra y de venta? Finca Centro de 
acopio 

Puesto en bodega Plaza de mercado Otra 

3. ¿Cuál es la frecuencia de venta? 

Diaria Semanal Quincenal Mensual Otra 

   Ene Feb Mar Abr May Jun  

Jul Ago Sep Oct Nov Dic 

4. ¿Cuál es la cantidad negociada?  
 

5. ¿Cuál es la unidad negociada? Pesos/Kg Pesos/Lt Pesos/Tn Pesos/M3 Pesos/Unidad 

6. ¿Cuál es el precio negociado? 

7. ¿Cuál es la 
forma de pago? 

De contado Cheque 
posfechado 

Quincenal Mensual Bimestral Trimestral Semestral Anual 

8. ¿Cuál es el tipo de encuesta? 
 
Oferta                                     Demanda   
 

9. ¿Cuál es la unidad de producción? 
 
KG                                                     TN                          Bulto    
 

10. ¿Cuál es la calidad del producto? 
 
 

         Muy Buena                                   Buena                     Regular                        Mala    
 

11. ¿Cuál es el tamaño del producto? 
 

 
         Grande                                      Mediano                   Pequeño 

12. ¿Cuál es el grado de madurez? 
 
          Verde                                           Pintón                     Maduro                   Sobre maduro 
 

13. ¿Cuál es la unidad de la compra/venta? 

14. ¿Cuál es su marca? 

15. ¿Qué clase de empaque tiene? 
 

 
          Guacal                          Bulto                    Canastilla                     Racimo                     Otro                    Cuál: _______________ 

 

 
Firma 

 

 
 

 

  

   

    

   

    

     


